Parcerias de Desenvolvimento com o Sector Privado -
Uma Visao Geral dos Programas de Doadores em Mocambique
Oportunidades de Cooperacao para Empresas Estrangeiras e Nacionais
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PREFACIO DO PRESIDENTE DA ACIS

4

Carlos Henriques
ACIS President

A ACIS é uma associacao apolitica, autbnoma, privada, sem fins lucrativos,
fundada em 2000 com o objectivo de contribuir para a promocao e desenvol-
vimento do comércio e da indUstria, através do fortalecimento das empresas
locais e de contribuir para o desenvolvimento sustentavel de uma economia
baseada na participacao do sector privado em Mocambique.

Nesse contexto, a ACIS tem vindo a cooperar com as agéncias doadoras que
operam em Mocambique e que estdo envolvidas na area do desenvolvimento
do sector privado. Nos Gltimos anos, tem havido cada vez mais agéncias
doadoras a comecarem a considerar as Pequenas e Médias Empresas (PME)
nao sé como um grupo alvo de medidas de desenvolvimento, mas como
parceiras de cooperacao em projectos conjuntos.

Essas parcerias criam situacoes mutuamente vantajosas entre empresas
mocambicanas e internacionais que tentam abrir novos mercados e reforcar
a sua competitividade e o interesse publico de promover processos de
desenvolvimento econémico sustentavel.

As ofertas dos doadores variam em funcao dos seus objectivos exactos,

dos sectores a que se dirigem e dos termos que oferecem. A ACIS, para criar
transparéncia sobre os programas existentes para cooperacao com o sector
privado e para proporcionar as empresas nacionais e internacionais um facil
acesso a oportunidades de trabalhar com a comunidade de doadores, enco-
mendou o estudo apresentado nesta publicacao

0 estudo encontra-se principalmente estruturado de acordo com os tipos de
oferta de cooperacédo e de sectores, apés breves seccoes de introducao. As
tabelas oferecem uma visao geral sobre as condicdes e informacao pratica
para aceder ao respectivo programa. Esperamos que isto sirva directamente
os interesses das empresas, bem como o das outras Organizacdes de Asso-
ciacdo Empresarial (BMO), em dar conhecimento aos seus membros. Como
ACIS, iremos prestar-lhe servicos de consultoria e o apoio necessario a fim de
encontrar um programa adequado as necessidades da sua empresa.

Atenciosamente,
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Ao longo da Gltima década, as empresas privadas e as associacdes empresariais tornaram-se um parceiro
importante das agéncias de cooperacao internacional para o desenvolvimento na abordagem de desafios
globais tais como a pobreza, as mudancas climaticas e a escassez de recursos. A razado € bastante simples:
as parcerias com o sector privado podem mobilizar contribuicoes adicionais muito necessarias e captar
competéncias e recursos. Acima de tudo, as parcerias com o sector privado podem aumentar a eficiéncia e a
sustentabilidade das medidas de desenvolvimento, dado que as operacdes das empresas privadas sao forte-
mente orientadas para o mercado, com objectivos comerciais claros.

Beneficios para o
sector privado

Existe uma grande variedade de
programas de doadores em Mocam-
bique que promovem tais parcerias.
Para os membros e parceiros da
ACIS - Organizacoes de Associacao
Empresarial (BMO), empresas inter-
nacionais e nacionais - isso propor-
ciona oportunidades atractivas.

Os beneficios das parcerias podem
incluir o acesso a decisores (politi-
ca), assisténcia técnica, ofertas de
formacao, co-financiamento e outros.
Muitas vezes, estes constituem

uma maneira importante de gerir

os riscos de entrar em novos merca-
dos, desenvolver novos modelos de
negodcio, de melhorar as capacidades
do pessoal ou de alargar as cadeias
de fornecimento de modo a incluir os
pequenos empresarios.

A razao desta
publicacao

No entanto, a oferta existente é
bastante diversa e é dificil as
empresas terem um panorama dos
programas de apoio existentes e das
suas modalidades. A ACIS,com o
objectivo de ajudar o sector privado
a encontrar um programa compativel
e de fornecer informacdes sobre
ofertas especificas, decidiu realizar
um estudo dos programas de doadores
existentes em Mocambique que
oferecem tais parcerias.

Esta publicacao destina-se as
empresas tanto nacionais como
estrangeiras que operam em
Mocambique, e fornecera aos
gestores e empresarios uma visao
pratica e orientacdes para identifi-
carem os programas mais adequados
as suas necessidades.

Sectores e matérias
de actividade

As parcerias entre a cooperacao
internacional para o desenvolvimen-
to e o sector privado podem realizar-
-se numa vasta gama de sectores e
matérias. Isto comeca pelas em-
presas de agro-processamento que
oferecem servicos anteriormente
inexistentes aos pequenos agricul-
tores, pelas empresas que investem
na formacao técnica e profissional
para além das suas necessidades
imediatas, ou pelas parcerias entre
empresas que resultam na transfe-
réncia de tecnologia e conhecimen-
tos. Algumas das ofertas de doado-
res abordam maltiplos sectores de
actividade, outras concentram-se
numa indUstria ou matéria especi-
fica. Na tabela da pagina seguinte
apresenta-se uma visao geral.



Parcerias e tipos
de de apoio

Esta publicacdo concentra-se em
programas de parceria com uma
clara sobreposicao, por um lado, os
interesses (de negocio) da empresa
e, por outro lado, a politica de desen-
volvimento ou o interesse publico.

Nestas parcerias, os actores do sec-
tor publico, do sector privado e tal-
vez até da sociedade civil, cooperam
de forma transparente e em pé de
igualdade para atingir um objectivo
comum de desenvolvimento susten-
tavel. Os programas apresentados
nesta publicacdo estdo estrutura-
dos para apoiar o desenvolvimento
empresarial no que diz respeito ao
conteuddo local e criar oportunidades
de desenvolvimento para o pais. A

oferta descrita na pagina seguinte
oferece oportunidades para todos
os tipos de empresas e BMO, desde
as PME as empresas internacionais,
quer como requerente directo quer
como membro de um consércio.
Aideia é sempre que 0s parceiros
usam as suas competéncias e recur-
sos complementares e concordam
em partilhar os riscos e os beneficios
do projecto conjunto (veja a fig. 1).

Por conseguinte, os critérios de
projecto requerem normalmente as
contribuicoes do requerente. O

apoio pode ser alargado ao longo de
todo um ciclo do projecto, desde o
planeamento e financiamento con-
junto até a implementacao e avalia-
cao dos impactos.

objectivos comuns:
parceria de desenvolvi-

mento

Estrutura da presente
publicacao

A tabela que se segue resume os

sectores de actividade e as matérias
no caso de se encontrarem especifi-
cadas para o programa, 0s parceiros
do sector privado elegiveis, o tipo de
apoio e o patrocinador do programa.

Nos respectivos capitulos, os pro-
gramas sao entado apresentados
com curtos resumos que explicam
o fundamento e a abordagem. Da
mesma forma, as tabelas fornecem
pormenores sobre os objectivos,
os parceiros elegiveis, a duracao, a
subvencdes e os servicos, etc.

Fig. 1:

Sobreposicao dos objectivos da cooperacao para o

desenvolvimento e dos interesses do sector privado



Nome do progra-
ma / parceiro de

desenvolvimento /

Sector(es) de ac- Parceiro(s) Tipo de apoio agénciade imple- Pagina
tividade / Matérias privado(s) mentacao
Maltiplos sectores / Empresas da UE Co-implementacao Programa para 7
maultiplas matérias (+ Islandia, Liechten com financiamento parcerias empresariais
(projectos de pequena -stein, Noruega, Suica) publico de até USD ADA
a média escala) e parceiros mogcambi- 224.000 (max. 50%),
canos em numerario e em
espécie
Maltiplos sectores / Empresas mocambica- Co-implementacao Parcerias de Desenvol- 9
multiplas matérias nas e da UE/ interna- com financiamento vimento com o Sector
(projectos de pequena cionais publico de USD 20.000 Privado (DPP)
a média escala) até 220.000, minimo de GlzZ
50% de participacao do
parceiro privado (em
numerario e em espé-
cie), com uma duracao
de 1a3anos
Sector agricola Empresas mocam- Assisténcia na criacao Mercado para 13
(varias cadeias de bicanas que operam de redes Planeamento Alimentos Nutritivos
valor) ao longo da cadeia de de negécios Subsidios USAID / GAIN
valor agricola de até USD 125.000
Sector agricola Empresas, associacoes Valores de subvencdes Finagro 15
(varias cadeias de de agricultores e até USD 72.800 (MZN USAID / TechnoServe
valor) cooperativas de 3,200,000), minimo de
agricultores 30% de contribuicao do
mocambicanas requerente
Sector agricola Processador de caju Subvencdes para a MozaCaju 17
(cadeias de valor da e produtor de grande aquisicao de equi- USDA / TechnoServe
castanha de caju) escala mocambicanos pamento, melhorias
ou associacao mocam- infra-estruturais.
bicana Valores de subvencoes
até USD 38.000 (MZN
1,700,000), 50% de
contribuicao do
requerente
Sector da energia Empresas mocambica- Subvencao financeira SOLTRAIN 19
renovavel nas, todas as dimen- de 50% do custo total ADA
soes (requisito: parti- das unidades solares
cipacao em accoes de
formacao)
Sector de Petréleo Empresas internacio- Assisténcia técnica, Competéncias para o 21
e Gas / Matéria: nais, potencias forne- parcerias individuais Petroleo e Gas (SOGA)
formacao técnica cedores/contratantes para o desenvolvimento DFID / GIZ
e profissional em Mocambique
Matéria: Negécios Empresas mocambica- Assisténcia técnica e Centro para o Desen- 23

inclusivos / multiplos
sectores

(agricultura, alimentos,
agua & saneamento,
energia sustentavel)

nas e internacionais

financeira na imple-
mentacao de modelos
de negécio inclusivos

volvimento Empresarial
de Mocambique (LINK)
SNV




Matéria: Promocao do
comércio / miltiplos
sectores (facilitacao
de comércio, energia
limpa, seguranca e
producao alimentar,
padroes, téxteis e
vestuario)

Tema: Inovagao /
multiplos sectores
(agricultura, energia
renovavel, adapta-
cao as alteracodes
climaticas, acesso a
informacéao e servicos
financeiros)

Parcerias Estratégicas:

maltiplos sectores, im-
pacto regional, grande
escala

Parcerias Estratégicas:

maltiplos sectores, im-
pacto regional, grande
escala

Parcerias Estratégicas:

maltiplos sectores, im-
pacto regional, grande
escala

Parcerias Estratégicas:

multiplos sectores, im-
pacto regional, grande
escala

Empresas mocam-
bicanas, com um for-
necedor de tecnologia
na Africa do Sul como
parceiro.

Empresas mocambica-
nas e internacionais

Empresas da UE (+ Is-
landia, Liechtenstein,
Noruega, Suica) e par-
ceiros mocambicanos

Empresas da UE (+
Islandia, Liechtenstein,
Noruega, Suica) e par-
ceiros mocambicanos

Empresas da UE (ou
de um pais do Acordo
Europeu de Comércio
Livre) e empresas em
Mocambique com uma
quota minima de 25%
pertencente a empre-
sas registadas na UE
(ou no EFTA)

Empresas
multinacionais

Subvencoes até USD
100.000, acompanhadas
por uma contribuicao
privada de, pelo menos,
50%.

Subvencodes entre
USD 250.000 e USD
1,500.000. Contribui-
cao do requerente de
um minimo de 50%
dos custos totais do
projecto

Co-implementacao
com financiamento
publico de até USD
570.000 (maximo de
50%)

Co-implementacao
com financiamento
publico de até USD
570.000 (maximo de
50%), em numerario e
em espécie. Volume de
projectos no minimo de
USD 857.000 ao longo
de trés anos.

Volume total de pro-
jectos de, pelo menos,
USD 840.000. Contri-
buicao maxima da GIZ é
de 50%.

(;entro do comércio da
Africa Austral
USAID

Africa Enterprise
Challenge Fund
DFID

Parcerias de Desenvol-
vimento Estratégico
ADA

Aliancas Estratégicas
ADA

Aliancas Estratégicas
Glz

Aliancas de Desenvol-
vimento Global (GDA)
USAID
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MULTIPLOS SECTORES / MULTIPLAS MATERIAS

PARCERIAS DE NEGOCIO, DA ADA

Sumario

Mocambique tem sido um pais
prioritario na Cooperacao Austriaca
para o Desenvolvimento desde 1993.
O programa de parcerias de negécios
da ADA ajuda as empresas europeias
a investir em parcerias com enti-
dades mocambicanas e a facilitar
parcerias que resultem no desenvol-
vimento sustentavel da capacidade
comercial de Mocambique.

O programa acolhe candidaturas de
todos os sectores e esta aberto a
empresas de todas as dimensoes,
com excepcao das Micro — Empresas.

O programa fornece subvencoes

de fundos equivalentes a até USD
224.000 (EUR 200.000) na condicao
de que as subvencoes de fundos
nao excedam 50% do investimento
total e que o saldo do financiamento
provenha do investidor. Além disso, o
projecto também pode fornecer até
USD 22.000 (EUR 20.000) dos custos
de um estudo de viabilidade para
preparar uma potencial parceria de
negoécios.

Existe um ciclo de vida minimo do
projecto de 1 ano para as subven-
coes de parcerias bem-sucedidas e
todos os requisitos de apresentacao
de relatérios e indicadores serao
associados as metas comerciais,
conforme definido nas propostas de
parceria / planos de negbcio.

Os requerentes devem elaborar
documentos completos da con-
cepcao da devida diligéncia e do
plano de actividades, para serem
apresentados ao programa, para
apreciacao. O processo de avaliacao
e de aprovacao pode demorar até 6

meses, dependendo da qualidade da

apresentacao.

CONTACTOS

Agéncia Austriaca de
Desenvolvimento
Gabinete de Parceria
s de Negocios
wirtschaft@ada.gv.at
+43(0)1 90 399 - 2577

As possiveis areas de cooperacéo sao:

« Qualificacao de pessoal, de
fornecedores ou de parceiros de
venda locais

» Melhorar a cooperacao com os
governos locais e as instituicdes
publicas (p.ex. com universidades
ou associacoes)

» Garantir a qualidade de produtos
fabricados localmente por meio
de certificados internacionais
que contribuem para o comércio

Gabinete de Coordenacao para a
Cooperacao para o Desenvolvi-
mento da Embaixada de Austria,
Maputo

maputo@ada.gv.at

(+258) 21 31 73 05/06
www.entwicklung.at




Parcerias de Negocio, da ADA

Objectivos da parceria

Ajudar as empresas Europeias a investir em parcerias com entidades Mocambicanas e
facilitar parcerias que resultem no desenvolvimento sustentavel da capacidade comercial
Mocambicana.

Eligible Private Sector
Partners

*As empresas requerentes devem situar-se no Espaco Econémico Europeu
(paises da UE + Islandia, Liechtenstein, Noruega e Suica)

« 0 programa é aberto a empresas de todas as dimensdes a excepcao de Micro-Empresas,
em virtude de um rigoroso processo de devida diligéncia

*As empresas Mocambicanas ndo podem ser o principal requerente de uma parceria de
negocios da ADA, mas podem fazer parte de um projecto como um terceiro parceiro e/ou
beneficiario

Sectores

Todos os sectores econémicos

Oferta

Como parte de uma parceria de Negécio, a ADA proporciona a sua empresa uma subvencao
nao reembolsavel de:

«um maximo de 50 por cento dos custos directos do projecto até USD 224.000 (EUR
200,000), um minimo de USD 112.000 (minimo EUR 100,000), em numerario e em espécie
«um maximo de 50% dos custos ou USD 22.000 (EUR 20,000) para um estudo de viabili-
dade.
O prazo de uma parceria de Negdcio é limitado até trés anos.

Especificacao regional

Todo o Mocambique

Termos &condicoes

Para ser elegivel para financiamento, o seu projecto deve reunir as seguintes condicdes:
«Vocé esta a fazer investimentos a longo-prazo em Mocambique ou a importar bens de
Mocambique

« A sua actividade baseia-se num modelo de negdcios que prevé gerar um volume de nego-
cios e lucro em Mocambique.

» 0 seu projecto inclui medidas que contribuem tanto para melhorar o ambiente local, so-
cial, ecolégico ou econémico assim como para o sucesso da sua empresa.

Aideia e a iniciativa de uma parceria de Negdcio normalmente provém das préprias empresas.
A melhor maneira é o proponente entrar em contacto directamente com o gabinete das
parcerias de Negocios, que o ird orientar e ajudar em todas as fases, desde a preparacao do
conceito e elaboracao do pedido de financiamento até a execucao do projecto.

Os requerentes devem elaborar documentos completos da concepcao, da devida diligéncia
e do plano de actividades para serem apresentados ao programa para apreciacao.

O processo de avaliacao e aprovacao pode demorar até 6 meses a partir da data de submissao.

Exemplo

Nao existe, até a data, nenhum exemplo de uma parceria de negécio em Mocambique.

Africa do Sul: Energias Renovaveis

Objectivo; Criar um centro de formacéao para especialistas de energia solar que adquirem
novas competéncias e ficam habilitados a instalar dispositivos solares (térmicos) na Africa
do Sul, e a proceder a manutencéao e reparacao de tais instalacoes.

Uganda: Cadeia de valor da malagueta
Objectivo: Melhoria da cadeia de valor para a malagueta no Uganda, partindo de métodos
de cultivo eficientes para o processamento e exportacao com certificados biolégicos

Informacao pratica

Gabinete de Coordenacao para a Cooperacao para o
Desenvolvimento da Embaixada da Austria, Maputo
maputo@ada.gv.at

(+258) 21 31 73 05/06

Agéncia Austriaca para o Desenvolvimento
Gabinete de Parcerias de Negbcios
wirtschaft@ada.gv.at

+43(0)1 90 399 — 2577




PARCERIAS DE DESENVOLVIMENTO DA GIZ COM O SECTOR PRIVADO (DPP)
Sumario

Em nome dos governos aleméao e
mocambicano, a Agéncia Alema

de Cooperacao Internacional (GIZ)
GmbH implementa véarios programas
de cooperacao no pais.

A GIZ tem uma grande experiéncia na
cooperacdo com o sector privado em
Mocambique. Ao longo dos Gltimos
15 anos, foram implementadas mais
de 50 Parcerias de Desenvolvimento
em conjunto com o sector privado
(DPP).

As DPP concentram-se nos objec-
tivos que se seguem:
1. Gestao de mercado e da cadeia
de fornecimento

2.Desenvolvimento das competén-
cias da mao-de-obra local

3.Inovacao e desenvolvimento de
produtos

4. Responsabilidade Social
Corporativa (CSR), contetdo
local e trabalho comunitéario

A GIZ coopera com empresas in-
ternacionais e mocambicanas de
preferéncia nas regides de Inham-
bane, Manica, Sofala e Cabo Delgado,
mas nao s, com ideias inovadoras
gue promovam tanto o objectivo

de desenvolvimento econémico,
social ou ecolégico, bem como os
interesses da empresa. Os sectores
potenciais vao desde a agricultura, a
aquacultura e o agro-processamen-
to, a energia, a mineracéao, o petréleo
& gas, a banca, até a formacao
profissional e ao turismo.

As Parcerias de Desenvolvimento
com o Sector Privado da GIZ ba-
seiam-se no principio de que os par-
ceiros partilham responsabilidades
e investimentos por um objectivo
comum.

Estas tém, normalmente, uma duracao
de 1 a3 anos,com um volume de
USD 20.000 até 1 Milhao. A empresa
é responsavel por cobrir pelo menos,
metade dos custos totais (em numerario
e/ou em espécie).

A GIZ Mocambique tem trés instru-
mentos para promover as Parcerias
de Desenvolvimento:

1. Parcerias de Desenvolvimento
com o Sector Privado (DPP):
integradas nos projectos da GIZ
em curso em Mocambique (todos
os sectores econémicos, TVET,
agua e energia renovavel)

2.Concurso de Ideias (convite a
apresentacao de propostas):
parcerias de desenvolvimento
com empresas da UE e um par-
ceiro do sector privado mocam-
bicano.

3. Aliancas Estratégicas: Parcerias
estratégicas em maior escala
com impacto regional e varios
parceiros privados (empresas
multinacionais, entidades
Mocambicanas)



OBJECTIVOS DAS PARCERIAS DE DESENVOLVIMENTO

Desenvolvimento
das competéncias da
mao-de-obra local

Desenvolvimento do
mercado e da cadeia de
fornecimento

CSR, contetdo local e
trabalho comunitario

Inovacao e desenvolvi-
mento de produtos

objectivos comuns:
parceria de desenvolvi-
mento

CONTACTOS

Deutsche Gesellschaft fiir
Internationale Zusammen-
arbeit (GIZ) GmbH

Tobias Stolz

Director do Programa

ProEcon — Desenvolvimento
Econémico Sustentavel

Rua Anténio Simbine (antiga
Rua Antdnio Bocarro) n° 211,
Sommerschield, Maputo
Mosambik / Mocambique
Tel +258 (0)21493260
E-Mail: pro-econ@giz.de
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Parcerias de Desenvolvimento da GIZ com o Sector Privado (DPP)

Objectivos da parceria As DPP sao parcerias entre uma empresa do sector privado e a GIZ, que combinam
interesses comerciais e metas de desenvolvimento econémico para beneficios matuos

Parceiros do sector Empresas do sector privado mocambicanas e internacionais
privado elegiveis + Registadas formalmente e bem estabelecidas no mercado
»Volume de negécios: >USD 20.000 p.a.
» Sistema de contabilidade de acordo com as normas nacionais

Sectores Todos os sectores econémicos

Oferta Contribuicao de USD 20.000 a 220.000, quota minima de 50% (em numeréario ou em espécie)
do parceiro privado, com uma duracao de 1 a 3 anos
As parcerias podem ser implementadas pelo parceiro privado ou pela GIZ, ou em conjunto.
Em alguns casos, estudos de viabilidade também podem ser financiados

Especificacao regional Mocambique no seu todo, com uma incidéncia em Inhambane, Manica e Sofala

Termos & condicées Critérios para a DPP:
» As DPP baseiam-se no principio de que os dois parceiros — a GIZ e a empresa - partilham
as responsabilidades e os investimentos para um mesmo objectivo
« As DPP sao concebidas e implementadas de uma forma complementar aos objectivos
dos projectos da GIZ em Mocambique

« As DPP apresentam boas oportunidades de negocio e promovem o desenvolvimento
econdémico

« E atribuida especial importancia a sustentabilidade das medidas da DPP

Fases tipicas de uma DPP:

1. Fase de Iniciacao (cerca de 1-2 meses.): Dialogo e definicdo do projecto entre a empresa
e a GlZ, identificacdo dos objectivos do projecto e caracterizacao dos parceiros locais
adicionais (p.ex: associacdes, governo local, etc.), verificacao da viabilidade técnica e
financeira, elaboracao do perfil do projecto e do acordo

2. Fase de preparacao e de planeamento (2-6 semanas): Elaboracao dos documentos do
projecto de DPP; elaboracao do contrato e do orcamento, finalizacao do acordo e do
conceito da DPP (incluindo a estrutura da direccdo e monitoria), da partilha dos custos
& do contrato

3. Implementacao (1 - 3 anos): A implementacdo conjunta de actividades, monitoria &
avaliacao, relatérios regulares sobre o progresso do projecto

4. Finalizagao: conclusdo com base nos resultados, garantindo a sustentabilidade

Exemplo de DPP Desenvolvimento da producéo de tilapia comercialmente viavel e inclusiva
Parceria: Cooperacao entre a GIZ ProEcon e um operador turistico local
Resultados para o parceiro privado:

«Acesso a oferta adicional de cerca de 10 toneladas/ano de tilapia fresca, produzida por
cultivadores locais subcontratados -> aumento da produtividade e da eficiéncia dos
custos, reforcando a competitividade em relacao ao peixe importado

« Aumento do volume de negécios, promovendo simultaneamente a economia local,
possibilidade de se substituir aimportacao de alimentos para peixes da Africa do Sul,
desenvolvimento de uma rede de distribuicao local

» Acesso a especializacao técnica e mao-de-obra mais qualificada na aquacultura

Objectivos de desenvolvimento:

« Os pescadores locais tém um rendimento adicional através da producéo de tilapia (um
total de cerca de 10 pescadores e suas familias beneficiam do projecto)

« Aumento da seguranca alimentar e da resiliéncia dos pescadores/ agricultores locais

» Um modelo reproduzivel de producéao de tilapia comercial e viavel através de cultivadores
subcontratados, pode ser intensificado em outras areas costeiras em Mocambique

Informacgao pratica & Se vocé tem uma ideia para um projecto de DPP, deve contactar:
apoio a candidatura Deutsche Gesellschaft fiir Internationale Zusammenarbeit (G1Z) GmbH
Tobias Stolz, E-Mail: pro-econ@giz.de



Concurso de ideias da GIZ (convite a apresentacao de propostas)

Objectivos da parceria

Parceiros do sector
privado elegiveis

Sectores

Oferta

Especificagao regional

Termos & condigées

Exemplo

Informacao pratica &
apoio a candidatura

Fomentar a cooperagao entre empresas sediadas na UE e parceiros mogambicanos,
para promover os interesses do sector privado e o desenvolvimento econémico

As candidaturas estdo abertas a empresas registadas na UE (ou num pais do Acordo
Europeu de Comércio Livre (EFTA)), bem como a empresas em Mocambique com uma
quota minima de 25% pertencente a empresas registadas na EU (ou na EFTA)
Qualquer empresa que se candidata deve cumprir os seguintes requisitos minimos:

*Volume de negécio: - USD 1,1 million p.a.

« Empregados: - 10

«Um minimo de trés anos de actividade econémica.

Todos os sectores econémicos

Contribuicao de USD 100.000 a 220.000, quota minima de 50% (em numerario ou em espécie)
do parceiro privado, com uma duracao de 1 a 3 anos

Mocambique no seu todo

Concurso de ideias (convite a apresentacao de propostas):
Ha quatro oportunidades por ano para se candidatar com uma ideia concreta de projecto.
Prazos de candidatura em 2016: 31 de Marco, 30 de Junho, 30 de Setembro, 31 de Dezembro

Os concursos de ideias de DPP destinam-se a empresas sediadas na UE que investem

em Mocambique e que procuram maneiras de dar forma ao seu compromisso empresarial
a longo prazo (em conjunto com um parceiro privado mocambicano). As empresas mocam-
bicanas podem ser parceiro e/ou beneficiario de um projecto, mas nao o requerente.

Critérios para as candidaturas:
* As DPP baseiam-se no principio de que os parceiros — a GIZ e a empresa sediada na
UE - partilham as responsabilidades e os investimentos para o mesmo objectivo
A empresa deve comprovar que tem um interesse de negécio de longo prazo em
Mocambique

» As DPP sao concebidas e implementadas de uma forma que é complementar aos objec-
tivos da politica de desenvolvimento da cooperacao alema e da GIZ em Mocambique

* As DPP apresentam boas oportunidades de negdcio e promovem o desenvolvimento
econdémico

« E atribuida especial importancia & sustentabilidade das medidas
Processo de candidatura:
As empresas com uma ideia de projecto devem entrar em contacto com a GIZ Mocambique,
a fim de discutir o conceito e esclarecer os passos seguintes. O conceito do projecto e os
documentos de candidatura sao, entao, elaborados em conjunto. A candidatura final sera
entregue na sede da GIZ, na Alemanha.
As empresas sao informadas se a sua proposta de projecto foi seleccionada, no prazo
maximo de quatro semanas ap6s o prazo limite para apresentacao de candidaturas. Se for
aprovada, a empresa ira entao trabalhar na proposta do projecto em conjunto com a GlZ,
para elaborar um plano e um calculo mais detalhados (2-6 meses) do projecto.

Reforcar os produtos e servicos locais, melhorar a situacao econémica da mulher através
de acesso a micro-financas

Parceria: Cooperacado entre a GIZ e a GAPI (prestador de servicos de desenvolvimento de
negocios e de servicos financeiros)

Resultados para o parceiro privado:

* A abertura de escritérios em Vilanculos e Morrumbala preenche uma lacuna e permite a
GAPI beneficiar do potencial de desenvolvimento de negécios e de servicos financeiros
naregiao.

+ A GAPI esta agora fortemente incorporada no ambiente local como um prestador de
servicos de desenvolvimento empresarial qualificado

Resultados de desenvolvimento:
* Aumento de frutas e legumes produzidos localmente numa média de 28%

*6.300 membros em mais de 90 associacdes de agricultores beneficiaram dos servicos de
apoio da GAPI, da capacidade institucional melhorada e do crescimento do rendimento

*2.500 mulheres pobres foram organizadas em grupos de poupanca

Se vocé tem uma ideia para um projecto de DPP, deve contactar:
Deutsche Gesellschaft fiir Internationale Zusammenarbeit (GIZ) GmbH

Tobias Stolz, E-Mail: pro-econ@giz.de
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SECTOR AGRICOLA

MERCADO PARA ALIMENTOS NUTRITIVOS DA GAIN

Sumario

O Mercado para Alimentos Nutritivos
da GAIN (Alianca Global para Melhor
Nutricéo) é uma plataforma que
reforca as redes, fomenta as inova-
cdes e promove o investimento para
transformar a agricultura local em
alimentos acessiveis e nutritivos. O
Mercado oferece, a empresas locais
que procuram transformar os seus
conceitos inovadores e de melhoria
da nutricdo em produtos sustenta-
veis, oportunidades para a criacdo de
redes e partilha de conhecimentos,
apoio ao planeamento de negbcios

e acesso a subsidios financeiros e
investimento.

O objectivo final do Mercado é criar
mercados locais, cheios de alimentos
diversos, nutritivos e acessiveis ao
povo de Mocambique.

Para as empresas, ha duas maneiras
de se envolver no Mercado para
Alimentos Nutritivos:

1.Comunidade de Praticas

2. Acelerador de Inovacao

A Comunidade de Praticas (CoP)

une as empresas e 0s outros actores
interessados em criar espaco em
Mocambique para as inovacoes que
melhoram a nutricdo. Através de
encontros pessoais, redes on-line

e partilha de conhecimentos, a
CoP estabelece ligacdes que irdo
fortalecer as empresas locais.

O Acelerador de Inovacao facilita o
planeamento de negécios, assistén-
cia técnica e subsidios financeiros
as inovacoes que apresentam o
maior potencial para serem rentaveis
e viaveis para o investimento e que
também tém um impacto na nutri-
cao. As empresas podem participar
em convites a apresentacao de pro-
postas anunciadas na pagina Web
da GAIN (consulte as condicdes e 0s
detalhes na pagina seguinte).

Mercado para Alimentos Nutritivos da GAIN

CONTACTOS

Maputo, Mocambique
Av. Francisco Orlando
Magumbwe 993, Polana
T. +258 843128195

Helena Cikanda, Directora
do Projecto

Rafael Nzucule, Oficial de
Comunicacao & de Projecto

Email:
marketplace@gainhealth.org
Facebook: www.facebook.
com/marketplacemoz

Web: http://www.mercadonu-
tritivo.co.mz/

Objectivos do
programa

0 mercado para alimentos nutritivos da GAIN ira criar uma rede de empresarios e de outros
interessados em criar empresas fortes que introduzam alimentos mais nutritivos e diversos
nos mercados de Mocambique. A GAIN ird apoiar ideias inovadoras, oferecendo assisténcia
ao planeamento de negécios, assisténcia técnica, subsidios e ligacdes aos investidores.
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Parceiros do sector
privado elegiveis

Sectores

Oferta

Especificacdo regional

Termos e condicoes

Exemplo

Informacao pratica

Comunidade de Praticas: aberto a todas as empresas da cadeia de valor agricola
Acelerador de Inovacéao: elegivel para as PME locais a operar na cadeia de valor agricola,
com uma ideia e conceito para melhorar a nutricao.

Critérios de candidatura:

e Inovador

« Fins lucrativos

» Legalmente registado e a operar em Mocambique

«Viabilidade comprovada (p.ex: elevado fluxo de caixa, lucros inspeccionados)

« Compreensao do negécio e do valor social de desenvolver inovacées que melhoram
a nutricao

« Potencial para aumentar a disponibilidade dos alimentos nutritivos para os consumi-
dores de baixo rendimento.

Cadeias de valor agricolas
- fornecimento de insumos agricolas,
« cultivo,
» gestao dos produtos pds-colheita,
e desenvolvimento de produtos,
» garantia de controlo de qualidade e de conteldo nutricional,
» processamento, embalagem, distribuicdo, comercializacédo ou vendas.

Acelerador de Inovacao:
» Assisténcia técnica na formulacao do produto e no projecto
* Planeamento de negécios
*Uma subvencao maxima de USD125.000.

As Comunidades de Praticas reGnem-se Maputo, Chimoio, Quelimane e Nampula. No geral, a
actividade concentra-se nas provincias de Nampula, Zambézia, Manica e Tete, no entanto as
empresas localizadas noutras provincias podem apresentar pedidos de assisténcia. Além de
Mocambique, o Mercado para Alimentos Nutritivos foi lancado no Quénia e na Tanzania.

Comunidade de Praticas: Reuniées comunitarias trimestrais, sessdes de criacdo de redes,
seminarios de melhores praticas apresentados por especialistas na area, uma base de co-
nhecimentos sobre a investigacao agricola-nutricao e debate de ideais acerca das dificul-
dades relacionadas com a politica e o mercado.

Acelerador de Inovacao: Duas vezes por ano, janelas abertas a candidaturas das PME locais
com ideias sobre a forma de oferecer alimentos mais nutritivos aos Mocambicanos de baixo
rendimento no mercado. Com base na avaliacdo de um convite a apresentacao de propos-
tas, serdo seleccionadas até 8 empresas para receber apoio no planeamento de negécios.
Esta empresa de apoio ira trabalhar individualmente com as empresas seleccionadas para
desenvolver planos de negécios s6lidos. O Comité de Investimentos no Mercado avalia os
planos de negécios e decide a quantidade de assisténcia técnica e financeira que cada
inovacao ira receber.

Para as datas de candidatura e informacdes actualizadas, consulte a pagina Web:
http://www.mercadonutritivo.co.mz/

Exemplo Comunidade de Pratica: a S6 Soja, uma fabrica de leite de soja e iogurte, foi esta-
belecida em 2009 no Chimoio, Manica. Através da Comunidade de Praticas, a S6 Soja esta a
receber apoio na gestdo da qualidade, de modo a poder tornar-se uma empresa certificada
reforcando, assim, a sua credibilidade nos mercados locais e estrangeiros.

Exemplo de Acelerador de Inovacao: a VEGMAN, Vegetais de Manica, é um produtor inovador
e verticalmente integrado e retalhista de produtos horticolas, que ird aumentar a disponib-
ilidade de alimentos diversos e nutritivos para os consumidores, ao reduzir os residuos e ao
cortar nos custos na cadeia de valor, desde o produtor até ao consumidor. Foi seleccionado
para receber assisténcia no Acelerador de Inovacao, o que lhe permitiu aumentar a pro-
ducao e reduzir os custos, ao instalar a producao de mudas numa estufa, linhas de energia
eléctrica e bombas de agua eléctricas.

Informacoes detalhadas sobre o processo de candidatura para o acelerador de inovacéao:
http://www.mercadonutritivo.co.mz/process

Comunidade de Praticas:

As reunioes da CoP realizam-se trés a quatro vezes por ano em Maputo, Chimoio e Nampula,
para facilitar a criacao de redes e a partilha de conhecimentos em toda a rede. Podem encon-
trar-se informacoes no sitio web:

http://www.mercadonutritivo.co.mz/community-practice




SECTOR AGRICOLA

FINAGRO
Sumario

A FINAGRO é um programa financiado
pela USAID e o Governo de Mogcam-
bique, com o objectivo de aumentar
a competitividade do sector privado
mocambicano nos Corredores do
Vale de Zambeze & da Beira & de
Nampula.

O projecto ira trabalhar com culturas
de rendimento e cadeias de valor
seleccionadas que se concentram
nas frutas tropicais (manga, banana
e abacaxi), nas leguminosas (feijoes
comuns, feijdo nhemba e feijao boer),
oleaginosas (amendoim, soja e
gergelim), castanha de caju e outras
culturas, tais como o milho, o arroz, a
batata e a mandioca.

Através da concessao de subvencdes
equivalentes, o programa destina-se
a apoiar e promover parcerias entre
os agricultores comerciais e os pe-
quenos agricultores ou agricultores
emergentes; aumentar o acesso a
insumos e equipamentos de produ-
cdo em areas especificas; corrigir

os desequilibrios entre os géneros,
incentivar os candidatos do sexo
feminino; gerar novos postos

de trabalho; e aumentar o valor e

o volume das exportacoes.

FinAgro

As subvencoes da FINAGRO estao
projectadas para mobilizar capital
privado adicional de investidores e
instituicdes financeiras. O programa
concentra-se no apoio a pequenas e
médias empresas (PME) mocambi-
canas e a associacoes / cooperativas
de agricultores que operam na agri-
cultura, no agro-processamento, na
comercializacao e na exportacao

As subvencoes destinam-se a contri-
buir directa e substancialmente para
a competitividade dos sub-sectores
seleccionados, dos grupos empresa-
riais ou das cadeias de valor,em vez
de gerar apenas beneficios financei-
ros para um beneficiario individual.

Existem valores de subvencoes até
USD 72.800 disponiveis para empre-
sas legalmente registadas (incluindo
cooperativas e associagdes), princi-
palmente para as PME envolvidas na
producao, processamento e exportacao
agricola na regiao do projecto. Os
candidatos terao de contribuir com
um minimo de 30% do valor total da
subvencao e serao angariados fundos
de subvencao para equipamentos,
armazéns e assisténcia técnica.

TECHNOSERVE

i . e ) A

Os candidatos devem ter um hist6-
rico operacional registado de, pelo
menos, um ano. O processo da can-
didatura pode ser iniciado online na
pagina web do projecto, e a candida-
tura demorara cerca de seis meses a
avaliar e processar.

CONTACTOS

TechnoServe Mocambique
Av. Zedequias Manganhela
No. 267

5 Andar, F6

Prédio Jat

Maputo, Mocambique

Jane Grob, Directora do
Programa, Consultoria de
Investimento
jgrob@tns.org
info@finagro.org.mz

Tel.: +258 21 326171
www.finagro.org.mz

L~

FINAGRO

CAPITAL PARA AGRONESOCIOS

Objectivos da parceria

Aumentar a competitividade do sector privado mocambicano na area das culturas

comerciais e cadeias de valor seleccionadas, através da concessao de subvencdes

equivalentes a Pequenas e Médias Empresas (PME).




Parceiros do sector
privado elegiveis

Sectores

Oferta

Especificacao regional

Termos & condigées

Exemplo

Informacao pratica

PME, associacoes de agricultores e cooperativas de agricultores, que operam na
agricultura, agro-processamento, comercializacao e exportacao.

Requisitos para os candidatos:

« Ter um histoérico de, pelo menos, 1 (um) ano

« As empresas em fase de arranque, especialmente as empresas pertencentes a
mulheres, podem ser consideradas em circunstéancias especiais.

« Apresentar um valor em numerario equivalente a, pelo menos, 30% do valor do
financiamento da subvencao;

-« Demonstrar ter acesso a assisténcia técnica na realizacao de seu projecto;

« Estar legalmente e fiscalmente em conformidade com a Lei Mogambicana;

» Cumprir legalmente a definicdo de PME de acordo com a legislacdo mocambicana,
ou ser uma cooperativa ou associacao;

«Operar numa das regides e cadeias de valor designadas;

« Cumprir os critérios estabelecidos na Declaracao do Programa & Notas de Orientacao,
bem como os regulamentos da USAID.

Cadeias de valor agricolas para culturas comerciais:

« Frutas tropicais (manga, banana e abacaxi)

« Leguminosas (feijao, feijao nhemba e feijao boer)

» Sementes oleaginosas (amendoim, soja e gergelim)

« Castanha de caju

« Outras culturas alimentares (p.ex: milho, arroz, batata e mandioca ou outras)

Valores de subvencao até a USD 72.800 (3.200.000 MZN), com uma contribui¢do minima
de 30% do investimento total pelo requerente

Cada janela de candidatura é formalmente apresentada na pagina web e promovida
através das estacodes de radio, jornais e seminarios. Deve consultar na pagina Web da
FINAGRO para informacoes actuais.

As subvencdes estado disponiveis para:

* 0 Vale do Zambeze
0 Corredor da Beira
* 0 Corredor de Nampula

A FinAgro procura projectos que:

«Promovem as parcerias entre agricultores comerciais e pequenos agricultores ou
agricultores emergentes;

*«Melhoram o acesso a insumos e equipamentos de producao nas areas designadas;

«Corrigem os desequilibrios entre os géneros, incentivando os candidatos do sexo
feminino;

» Geram novos empregos;

« Aumentam o valor e o volume das vendas e exportacdes

Existem duas fases para o processo de subvencao (consulte “Como se Candidatar” na
pagina Web da FINAGRO).

1. Na Fase 1, os requerentes do Formulario de Candidatura irdo responder a perguntas
adaptadas para avaliar a sua adequacao global para obter financiamento.

2. 0s candidatos bem sucedidos da Fase 1 serdao convidados individualmente a participar
na Fase 2. O Formulario de Candidatura da Fase 2 obrigara os candidatos a comple-
tarem um plano de negécios detalhado. Uma Comissao de Seleccao independente ira
aprovar ou rejeitar as propostas de subvencao da Fase 2.

Projecto: Desenvolvimento de um projecto de multiplicacao de semente de batata para
baixa altitude e tempo de inverno em Barué (Manica)

Parceiro: Farma Luz do Sol, Lda.

Valor da subvencao:2.198.351 MZN

Tipo de subvencao: Material de linha eléctrica, equipamento de irrigacao, outros.

Projecto: Aumentar a producao de gergelim em Caia, Sofala, através da mecanizacgao do
processo de producao

Parceiro: Rochas Comércio e Servicos, Lda.

Valor da subvencéao: 2.136.538 MZN

Tipo de subvencao: Tractor, charrua de disco, niveladora, reboque, plantadora

Consulte regularmente a pagina web www.finagro.org.mz para informacao das datas de
candidatura.
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SECTOR AGRICOLA

MOZACAJU
Sumario

A MozaCaji é um programa financiado
pela USDA e implementado pela
TechnoServe, que presta assisténcia
ainddstria do caju, disponibilizando
extensao agricola para melhorar a
produtividade dos cajueiros, faci-
litando contactos com os princi-
pais compradores internacionais,
ajudando a implementar normas de
maior rastreabilidade e a repensar

a abordagem global para uma forma
de melhor partilhar o valor e de o
devolver as comunidades.

O programa esta operacional nas
provincias de Cabo Delgado, Nampu-
la e Zambézia e inclui um fundo de
subvencoes equivalentes que esta
aberto para todas as empresas le-
galmente registadas, principalmente
para as PME. O projecto ir4 conceder
o financiamento de subvencdes com
0 objectivo de apoiar a introducao

ou a expansao da actividade comer-
cial no sector do caju, bem como de
introduzir inovacoes e melhorias de
qualidade que tornardo a castanha
exportada de Mocambique mais
competitiva no mercado global.

A MozaCajl esté a solicitar aos
processadores de caju, produtores
de grande escala e outras organiza-
coes envolvidas na indlstria do caju
de Mocambique, a apresentacao de
pedidos de subvencéo / propostas de
negbcios para aquisicao de equipa-
mentos, melhorias de infra-estrutura
ou outros materiais e actividades.

Os valores de subvencao ascendem
até aos USD 50.000 por requerente,
com uma disponibilidade de USD
250.000 de fundos totais do projecto
e que serao ligados aos objectivos
do negdcio, tal como definidos nas
propostas de parceria / planos de
negécios.

Os candidatos devem elaborar
documentos abrangentes da con-
cepcao da devida diligéncia e dos
planos de actividades, que devem
ser apresentados ao programa para
consideracao. O processo de ava-
liacao e concessao demora pelo
menos 3 meses, a contar da data

de apresentacao. Estas subvencdes
podem ser concedidas em numerario

TECHNOSERVE

e i e o, ) e 1

e em espécie, e a duracao normal do
projecto € de um ano.

As candidaturas podem ser iniciadas
online na pagina Web do projecto.

CONTACTOS

TechnoServe Mocambique
Av. Zedequias Manganhela
No. 267

5 Andar, F6

Prédio Jat

Maputo, Mocambique

Jane Grob, Directora do
Programa, Consultoria de
Investimento
jgrob@tns.org

Tel.: +258 823083308
http:/www.mozacaju.com/

MOZIAEAJU
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MozaCa

Objectivos da parceria

Parceiros do sector
privado elegiveis

Sectores

Oferta

Especificacao regional

Termos & condicées

Exemplo

Informacao pratica

Apoiar a industria de caju de Mocambique nas areas dos insumos, producao, transforma-
cao e comercializacao, tendo em conta a procura de “caju premium” por parte do mercado
global e enfrentando os obstaculos em toda a cadeia de valor.

Para serem elegiveis os candidatos devem:

« Ser actualmente um processador de caju mocambicano, um processador em grande
escala ou uma associacao que seja um negoécio financeiramente viavel

« Ser legalmente registado em Mocambique

« Dispor de financiamento ou de outros recursos para apresentar como partilha de
custos/parte equivalente para a aquisicao/actividade proposta

«Ter uma situacao regular perante a comunidade e uma reputacao de pagar atempada-
mente precos competitivos aos agricultores e de respeitar praticas empresariais éticas

Sector do caju

Subvencdes para a aquisicao de equipamentos, melhorias de infra-estrutura ou para outros
materiais e actividades. Os candidatos devem apresentar uma parte equivalente/ partilha
de custos, considerando-se 50% (em dinheiro ou em espécie) como competitivo. Existem
dois tipos de subvencdes disponiveis:

1. Subvencoées padrao baseadas em numerario

2.Sub-subvencdes em espécie (a TechnoServe a adquirir directamente os equipamentos
ou servicos em nome do requerente)

Os valores da subvencao sao de até USD 38.000 (MZN 1,7 milhdes) por candidato, com uma
disponibilidade de USD 250.000 de fundos totais do projecto

Os candidatos devem estar localizados em
Cabo Delgado,

Nampula,

e/ou Zambézia.

As subvencodes serdo concedidas a candidatos com um plano de actividades bem definido,
incidindo na aquisicao de equipamentos agricolas, insumos e a construcao/ reabilitacao
de instalacdes e incluindo uma descricao da forma como o projecto iré ajudar o negécio e o
sector do caju no seu todo e quais os resultados tangiveis previstos.

Os candidatos devem preencher um formuléario de candidatura/proposta de negécio, que
pode ser descarregado na pagina web http://www.mozacaju.com/ (também disponivel em
Portugués):

— o modelo de candidatura a subvencao
— o formato do orcamento da candidatura

— o modelo da viabilidade financeira

Consulte os critérios detalhados de avaliacdo no formulario “Pedidos de Candidaturas” na
pagina Web.

As candidaturas/propostas de negécios, incluindo orcamentos e planos de trabalho, devem
ser apresentadas a MozaCaju.Grants@tns.org ou entregues como copia impressa nos
escritorios da TechnoServe em Nampula ou Pemba. Os prazos para as candidaturas sao
publicados na pagina web.

A CondorNuts € um grande processador de caju muito bem estabelecido, com operacdes em
Anchilo e Nametil, provincia de Nampula, Mocambique.

A Condor recebeu uma subvencao da MozaCaju para ajudar com a aquisicao de equipa-
mentos necessarios para a Extraccao de Liquido da Casca do Caju (LCC). Actualmente, as
cascas de caju em todas as fabricas nacionais sdo queimadas como combustivel cru, sujo e
ineficaz. Em alguns casos, sdo simplesmente descartados, desperdicando este subproduto
potencialmente Gtil. Através da instalacao de equipamento de extraccao comprovado, o
liquido das cascas de caju utilizadas (LCC) pode ser usado para muitas finalidades tteis. A
matéria seca ou o “bolo” que fica depois da extraccao, pode entdo ser queimado de forma
segura, e a sua densidade e secura geram uma energia muito mais eficaz. O equipamento
proposto para a extraccao é o primeiro deste tipo em Mocambique, tornando-o extrema-
mente inovador.

Deve consultar regularmente as datas de candidatura no sitio web http://www.mozacaju.com/.
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ADA SOLTRAIN
Sumario

A SOLTRAIN é uma iniciativa regional
na area da capacitacado e demons-
tracao de sistemas solares térmicos.
Tendo iniciado em 2009, o programa
esté actualmente na segunda fase
de cooperacao, abrangindo o Lesoto,
Mogambique, Namibia, Africa do Sul
e Zimbabué.

O objectivo geral do projecto
SOLTRAIN é contribuir para passar
de uma fonte de energia baseada
em combustiveis fésseis para um
sistema de fornecimento de energia
sustentavel baseado, em geral,em
energias renovaveis mas, em parti-
cular, baseado em energia

solar térmica.

Para além da sensibilizacao, a
SOLTRAIN pretende implementar
uma estrutura institucional susten-
tavel e pontos focais para informa-
coes sobre a energia térmica solar,
para formacéo, apoio a indistria e a
politica, bem como para investigacao
aplicada.

O programa tem por objectivo
aumentar o uso de energia solar

em Mocambique, através do finan-
ciamento de subvencdes de 50% do
custo total de unidades solares e

da suainstalacao, destinadas a um
maximo de 50 individuos, PME e ins-
tituicdes empresariais ou sociais em
todo o pais. Toda a accao de forma-
cao relacionada seréa financiada pelo
projecto.

A SOLTRAIN é implementada pelo
AEE - Instituto de Tecnologias Sus-
tentaveis, e financiada pela Agéncia
Austriaca para o Desenvolvimento.
O AEE é o grupo de reflexao aus-
triaco para a pesquisa, formacéao e
demonstracao no sector da energia
solar térmica.

|

CONTACTOS

Universidade Eduardo
Mondlane

Director do CEISA — Centro de
Estudos Industriais Seguran-
ca e Ambiente

Dr. Geraldo da Conceicao
Sibia Nhumaio

Rua Joseph Ki-zerbo 170 R/C
Maputo

Tel: +258 21 497120
Telemovel: + 258 82 523 9055
E-mail:
geraldo.nhumaio@uem.mz

geraldo.nhumaio@talk21.com

Coordenador do Projecto
Austriaco:

AEE - Instituto de Tecnolo-
gias Sustentaveis

Werner Weiss —
Director-Geral

w.weiss@aee.at
+43(0)3112 5886-117



ADA SOLTRAIN

Objectivos da parceria A SOLTRAIN ajuda entidades mocambicanas (sector privado e publico) a passar de um
sistema de abastecimento baseado sobretudo em energia féssil para uma estrutura de
fornecimento sustentavel baseada em energias renovaveis, em geral, e em energia solar
térmica, em particular.

Parceiros do sector - empresas termosolares de Mocambique (PME) para ac¢des de formacao

rivado elegiveis . - . . . . ~ . .
P g - entidades publicas e privadas para co-financiar a instalacao de unidades de energia

solar térmica

Sectores Energia/Tecnologia Solar

Oferta O programa tem por objectivo aumentar o uso da energia solar em Mocambique através do
financiamento de subvencoes de 50% do custo total de unidades solares e da sua instalacao
para um méaximo de 50 individuos, PME e instituicoes empresariais ou sociais em
todo o pais. Toda a accao de formacao relacionada sera financiada pelo projecto.

O candidato deve cobrir os restantes 50% dos custos de investimento para a aquisicao das

unidades.
Especificagdo regional Mocambique no seu todo
Termos & condigoes Empresas termosolares que pretendam receber formacao ou empresas dispostas a instalar

dispositivos de energia solar térmica e que apresentem o co-financiamento de 50% para
as instalacdes, devem contactar o Coordenador do Projecto (veja abaixo) para verificar a
disponibilidade de financiamento. As candidaturas serao avaliadas “caso a caso”.

Exemplo Dois centros de satde na area metropolitana de Maputo utilizaram as instalacoes solares
térmicas e receberam a formacao necessaria para a manutencao das unidades. Estas
instalacoes fornecem agua quente aos centros de saide em qualquer momento.

Informacao pratica As empresas com experiéncia em tecnologias solares e tenham interesse em participar
nas sessoes de formacao ou de utilizar a tecnologia, devem contactar o Coordenador do
Programa em Mocambique para obter mais informacdes:

Universidade Eduardo Mondlane

Director do CEISA — Centro de Estudos Industriais Seguranca e Ambiente
Dr. Geraldo da Concei¢ao Sibia Nhumaio

Rua Joseph Ki-zerbo 170 R/C

Maputo

Tel: +258 21 497120

Telemoével: + 258 82 523 9055

E-mail: geraldo.nhumaio@uem.mz / geraldo.nhumaio@talk21.com

Coordenador do Projecto Austriaco:

AEE - Instituto de Tecnologias Sustentaveis
Werner Weiss — Director-Geral
w.weiss@aee.at

+43(0)3112 5886-117
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SECTOR DE PETROLEO E GAS /
MATERIA: FORMACAO TECNICA E PROFISSIONAL

COMPETENCIAS PARA PETROLEO E GAS AFRICA — SOGA

Sumario

Deutsche Gesellschaft fir Interna-
tionale Zusammenarbeit (GIZ) GmbH
e o Departamento Britanico para

o Desenvolvimento Internacional
(DFID) estabeleceram uma inicia-
tiva com o objectivo de resolver as
lacunas de competéncias nas areas
do petréleo e do géas e sectores as-
sociados, na Africa Oriental, e ajudar
0S governos parceiros na preparacao
das suas forcas de trabalho para
futuras

oportunidades no sector privado.

A SOGA envidara esforcos para ga-
rantir que, dando as pessoas locais
as competéncias para procurar em-
prego e eliminando a dependéncia
de mao-de-obra importada na regiao,
se consegue reter localmente mais
valor criado através da extraccao de
recursos. A iniciativa concentrar-se-
-4 em fornecer a formacao adequada
para funcdes menos qualificadas no
sector de petréleo e gas e nas suas

cadeias de abastecimento. A estreita
cooperacdo com o sector privado é

o pilar central para a implementa-
¢ao da iniciativa. A medida que as
empresas de petréleo e gas inter-
nacionais e os seus fornecedores
associados vao criando postos de
trabalho, devem ser estreitamente
envolvidos nainiciativa de modo a
que as medidas tomadas em matéria
de curriculos e de formacéao corres-
pondam as necessidades de compe-
téncias do sector.

O DFID e a GIZ incentivam o contacto
da parte dos potenciais parceiros do
sector publico ou privado, interes-
sados em dar apoio financeiro ou
técnico a esta iniciativa. Os presta-
dores de servicos de educacédo e de
competéncias tém oportunidades
para registar o seu interesse na
iniciativa e para apresentarem
propostas no futuro.

Competéncias para Petréleo e Gas Africa — SOGA

Objectivos da parceria

A SOGA ajuda as empresas a enfren-
tar um desafio fundamental: como
satisfazer, de forma rentavel, as
necessidades locais de formacao,
de emprego e de negbcio, dando
simultaneamente um contributo
sustentavel para o desenvolvimento
socioeconémico. A iniciativa sera
implementada com os requisitos de
competéncias das empresas no seu
centro.

CONTACTOS

Deutsche Gesellschaft fiir
Internationale Zusammen-
arbeit (GIZ) GmbH

Wybe van Halsema
Coordenador Nacional
Mocambique

wybe.vanhalsema@giz.de

Um aumento no nimero de mulheres, homens e jovens mais bem qualificados e que

conseguem obter emprego através de parcerias orientadas pela procura, entre o sector
privado e o governo, na cadeia de valor do petréleo e gas.

Prazo 2015 - 2019

Parceiros do sector
privado elegiveis

Empresas internacionais de petréleo e gés, potenciais fornecedores/contratantes/
empresas de engenharia, de aquisicao e de construcao, a operarem em Mocambique

Sectores

Sector do petréleo e gas




Oferta

Especificacdo regional

Condicdes & Servicos

Exemplo

Informacao pratica

Nao ha condicoes fixas e modelos de parceria com o sector privado. Os formatos que se
seguem sao geralmente aplicaveis, os critérios especificos, volumes e duracao devem ser
discutidos individualmente:

» Assisténcia técnica para Parcerias de Desenvolvimento com empresas internacionais de
petréleo e gas

« Parcerias Gerais com empresas privadas e instituicoes de formacao para promover a
disponibilidade de mao-de-obra qualificada

» Oportunidades de assisténcia técnica para fornecedores locais do sector do petréleo e gas

A atencao incide nas regides com recursos de gas natural (nomeadamente Cabo Delgado).
No entanto, também existe noutras partes de Mocambique, potencial para iniciativas de
formacéao e desenvolvimento de fornecedores.

Para além de Mocambique, a SOGA também esta implementada no Quénia, Uganda e
Tanzania.

0 modelo da SOGA para a colaboracao entre as agéncias de desenvolvimento e o sector
privado concentra-se nos seguintes resultados:

« Acelerar a disponibilidade de mao-de-obra local qualificada na Africa Oriental

» Garantir que os resultados da formacao estejam alinhados com as necessidades
das empresas

« Reforcar a “licenca de funcionamento” das empresas que participam, ajudando-as a
contribuir para o desenvolvimento socioeconémico alargado e para a competitividade
do pais anfitriao

« Permitir que as empresas reduzam os custos de formacao e tirar partido da especial-
izacdo dos parceiros de desenvolvimento no desenvolvimento de competéncias

Como participar?

As empresas parceiras da SOGA apoiam a iniciativa através de contribuicdes financeiras ou
em espécie, que melhoram as competéncias e a empregabilidade da forca de trabalho local.
Estas incluem:

* Apoio directo as unidades de formacao, p.ex. na forma de equipamentos, conhecimentos
técnicos

* Programas de aprendizagem, programas de tutoria e formacao no local de trabalho
» Feiras de emprego e bases de dados de emprego

»Outras formas de contribuicao relevante

A participacao activa do sector privado é crucial para o sucesso da iniciativa. Para garantir
que a SOGA da resposta as necessidades do sector, os parceiros do sector privado sdo en-
corajados a participar na governacao da iniciativa a nivel nacional e internacional.

Exemplo da Africa do Sul: Aumento de aquisigéo local

Parceiro Privado: a SASOL, uma grande empresa na Africa do Sul, é obrigada a adquirir
grande parte dos seus factores de producao e abastecimentos auxiliares no estrangeiro,
devido a falta de produtos locais disponiveis.

Objectivo da parceria: a SASOL e outras empresas aumentam as aquisicdes locais,
especialmente a empresas pertencentes em mais de 25% a populacao negra.

Contribuicao da SASOL

» Avaliacao dos potenciais requisitos, em termos de quantidade e qualidade dos produtos,
para contratos de aquisicao da SASOL, avaliar a producao e a gestao da qualidade da
empresa seleccionada

» Medidas de formacéao e de capacitacao para empresas seleccionadas
Contribuicao da GIZ

« Gestor de Projecto e técnicos especialistas para ajudar na identificacao de fornece-
dores potencialmente elegiveis e em medidas de capacitacao

« Facilitar o dialogo entre as partes interessadas, para promover o modelo e criar uma
rede com outras grandes empresas interessadas em cadeias de fornecimento nacionais

Ajudar na concepcao e implementacao de um sistema de monitorizacao e avaliacao.

Se pretender explorar oportunidades de parcerias individuais, deve entrar em contacto
directo com a GIZ:

Wybe van Halsema

Coordenador Nacional de Mocambique

wybe.vanhalsema@giz.de
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MATERIA: NEGOCIOS INCLUSIVOS /
MULTIPLOS SECTORES

CENTRO PARA O DESENVOLVIMENTO EMPRESARIAL DE MOCAMBIQUE (LINK)

Sumario

A SNV comecou a trabalhar em Mo-
cambique em 1996 e desempenhou
p.ex. um papel importante na revita-
lizacao do sector do caju, através do
seu apoio a unidades de processa-
mento de pequena escala, incluindo
0 acesso a mercados de comércio
justo. Neste momento a SNV traba-
lha nos sectores da agricultura, agua
e saneamento e energias renovaveis

As oportunidades de cooperacao
com empresas ocorrem principal-
mente no sector agricola, onde o
trabalho da SNV é direccionado para
o Desenvolvimento da Cadeia de
Valor e para o Neg6cio Inclusivo nas
cadeias de valor das plantas oleagi-
nosas e das culturas bésicas.

Além disso, a SNV facilita um Centro
de Assisténcia Técnica em Mocambi-
que (LINK), que ajuda as empresas a
identificar, desenvolver e implemen-
tar Negocios Inclusivos. O objectivo

é promover o desenvolvimento
econdémico e a inclusdo socioeconé-
mica, através do modelo de Negbcios
Inclusivos. Esta abordagem inova-

dora visa aumentar o rendimento, a
producao e o bem-estar dos grupos
de baixo rendimento e, a0 mesmo
tempo, gerar beneficios para as
empresas participantes.

Ao desenvolver modelos comerciais
de Negécios Inclusivos que incluem
grupos de baixo rendimento na ca-
deia de valor de uma empresa de
escala média ou grande, como pro-
dutores, distribuidores ou consumi-
dores, a SNV ajuda as empresas a
melhorar as suas cadeias de forne-
cimento, a reforcar os seus recursos
humanos e a ter acesso a novos
mercados.

Os participantes de baixo rendimento
beneficiam ao obterem compradores
de confianca e precos justos para

os seus produtos, ao obterem novos
postos de trabalho e acesso a bens
e servicos de qualidade e a precos
acessiveis.

CONTACTOS

Escritorio Nacional da SNV
em Mocambique

Endereco: Rua Travessa de
Azurara 11 Caixa Postal 4468
Maputo, Mocambique

Tel: +258 (21) 4867 90/ 1
Fax: + 258 (21) 48 67 92
Email:
mozambique@snvworld.org

LINK Mocambique

Endereco: Rua Travessa de
Azurara 11 Caixa Postal 4468
Maputo, Mocambique
Telefone: +258 21486790
E-mail: Navia Matsinhe
NMatsinhe@snvworld.org
Homepage: https://iba.ventu-
res/mozambique/




Centro para o Desenvolvimento Empresarial de Mocambique (LINK)

Objectivos da parceria

Parceiros do sector
privado elegiveis

Sectores

Oferta

Especificagao regional

Termos e condicdes

Exemplo

Informacao pratica

Apoiar sistematicamente parcerias intersectoriais e negécios inclusivos a fim de
aproveitar as competéncias e os recursos das empresas para realizar tanto os
resultados de desenvolvimento como os objectivos de negécio.

A LINK apoia as empresas na identificacao, desenvolvimento e implementacao de
modelos de negdcios inclusivos, através de assisténcia técnica e financeira.

Todos os tipos de parceiros do sector privado (mogcambicanos/internacionais) que tém
interesse em negdcios inclusivos em Mocambique.

0 Acelerador de Negocios Inclusivos (IB) concentra-se em trés sectores:
« Agricultura & Alimentos,

« Agua & Saneamento, e

» Energia Sustentavel

A LINK apoia as empresas na identificacdo, desenvolvimento e implementacao de
modelos de negdcios inclusivos, através de assisténcia técnica e financeira. A LINK
oferece os seguintes servicos de desenvolvimento de negécios inclusivos:

1. Identificacdo de Oportunidades — a SNV identifica oportunidades nas empresas
para o desenvolvimento de Negécios Inclusivos.

2. Concepcao e Implementacao de um Plano de Negécios Inclusivos — conceber e
implementar planos de negécios inclusivos, em colaboracdo com empresas e
comunidades participantes.

3. Mediacao de Relacdes — a SNV facilita relacdes entre empresas e instituicdes
financeiras para atrair investimentos.

4. Capacitacao - criar capacidades nas empresas e nas comunidades participantes.

5. Monitorizacao e Avaliacdo — conceber e implementar sistemas de monitorizagao e
avaliacao, e avaliar o impacto de Negocios Inclusivos (identificacdo dos factores de
sucesso e das dificuldades).

6. Recomendacdes Politicas — a SNV aproveita sua experiéncia directa na implementacao
de Negocios Inclusivos e os resultados de pesquisas, para desenvolver recomendacoées
politicas publicas favoraveis a promocao de Negocios Inclusivos.

A LINK presta os seus servicos as PME em Mocambique no seu todo.

Os servicos sao fornecidos por via de uma rede provedores locais. Estes provedores, sao
certificados para o uso de um conjunto de ferramentas previamente desenvolvidas para
atender as necessidades de negécios inclusivos.

As condicoes para a assisténcia técnica e financeira sdo negociadas individualmente.

Exemplo: Agricultura Sob Contrato com a Export Trading Group (ETG), Nampula

Projecto: O programa acelerador de Negécios Inclusivos estabeleceu ligacdes entre a
empresa ETG e agricultores no sub-sector do gergelim. A ETG tinha a responsabilidade de
ajudar os agricultores a melhorar a producéao e a produtividade. Com o apoio do projecto
garantiram o acesso ao mercado, o fornecimento de insumos, servicos de mecanizacao
para a preparacao da terra e o transporte das culturas.

Resultados: O projecto envolveu 2.300 agricultores de gergelim e a SNV deu formacédo a um
grupo de produtores, criou campos de demonstracao onde os produtores poderiam aprender
as melhores préaticas agricolas. Em média, cada agricultor ganhou USD 1.500 e aumentou a
area de producao de 0,5ha para 8ha, devido ao uso de mecanizacao.

A LINK é gerida pela SNV Mocambique, em parceria com o Centro de Inovacao BoP e a Venture
Capital for Africa (VC4A).

As empresas interessadas podem simplesmente entrar em contacto e discutir as suas ideias
de projectos.
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MATERIA PROMOCAO DO COMERCIO /
MULTIPLOS SECTORES

CENTRO DO 90MERCIO DA AFRICA AUSTRAL, DA USAID
— SUBVENCOES DE PARCERIAS ESTRATEGICAS (SPG)

Sumario

Uma iniciativa regional da USAID
em curso é o Centro do Comércio da
Africa Austral, que ajuda o Governo
da Africa do Sul a implementar o seu
programa de Subvencoes para Par-
cerias Estratégicas. Este programa
promove parcerias de transferéncia
de tecnologia entre empresas sul-
-africanas e empresas homologas
sediadas em paises vizinhos,
incluindo Mocambique.

O objectivo fundamental do Centro
do Comércio da Africa Austral da
USAID é aumentar a competitividade
internacional, o comércio intra-re-
gional e a seguranca alimentar na
Africa Austral

As matérias e os sectores incluem:

» Reforma e modernizacéo das
alfandegas;

» Producao e seguranca alimentar;

» Producéo e exportacao de téxteis
e de vestuario;

 Energia renovavel;

« Facilitacao do comércio e confor-
midade com a OMC;

0O Centro do Comércio é apoiado pela
USAID/Africa Austral sediado em
Pretoria e coopera estreitamente
com a Comunidade de Desenvolvi-
mento da Africa Austral (SADC).

Em Mocambique, o Centro do Comér-
cio esta a trabalhar para aumentar

o0 comércio e a competitividade, ao
melhorar os padroes de qualidade

e os produtos e servicos agricolas
através de accoes de formacao, tal
como a reducéo de aflatoxina e a
classificacao e armazenamento de
graos e de um fortalecimento da
indistria téxtil e do vestuario.

CONTACTOS

USAID Mocambique
Complexo JAT, Rua 1231
No. 41 Bairro Central C.
Maputo, Mocambique
Tel +258 21 352 000
Fax +258 21 352 100

Centro do Comércio da USAID:
Director (Chief of Party) do
Centro do Comércio:

Gregory Maassen
gmaassen@satradehub.org

Oficiais de Projecto da USAID:
Paul Pleva

ppleva@usaid.gov

Evans Chinembiri
echinembiri@usaid.gov

Sitio web:
http:/www.satradehub.org/




Centro do Comércio da Africa Austral, da USAID

— Subvencoes de Parcerias Estratégicas (SPG)

Objectivos do
programa

0 Centro do Comércio da Africa Austral, da USAID, visa fomentar o crescimento econémico
e a seguranca alimentar na Africa Austral através do comércio.

Parceiros do sector
privado elegiveis

Todos os tipos de parceiros do sector privado em Mocambique, mas precisam de ter um
fornecedor de tecnologia como parceiro, na Africa do Sul.

Sectores

« Facilitagdo de Comércio

e Energia Limpa

«Seguranca Alimentar e Producao de Alimentos
 Padroes

« Téxteis e Vestuario

Oferta

A concessao pode ser de até USD 100.000 e deve ser acompanhada por uma contribuicao
privada de, pelo menos, 50%.

Especificacao regional

Mocambique no seu todo.

Termos & condicées

0 Centro do Comércio concede Subvencoes para Parcerias Estratégicas ao sector
privado da Africa Austral e as empresas parceiras nos pafses vizinhos, incluindo
Mocambique, para investir no sector agricola regional, com o objectivo de facilitar a
transferéncia de tecnologia, de ter acesso a novos mercados, aumentar o comércio,
acelerar o crescimento agricola e melhorar a seguranca alimentar regional.

Exemplo

Sistema de Recibo de Armazém: Em Mocambique, o Centro do Comércio desenvolveu,
com parceiros do sector privado, a ETG Mocambique e a Cargill, um Sistema Piloto de
Recibo de Armazém (WRS) inédito. Cinco armazéns, na Beira e em Chimoio, comecaram
a emitir recibos de depésito electréonicos em Junho de 2015.

Desenvolvimento de um Laboratério Comercial: Em Outubro de 2014, o Centro do
Comércio concedeu uma subvencéo a Intertek, para aumentar a capacidade do seu
Laboratério de Ensaios Agricolas na Beira, Mocambique, para realizar testes de
Aflatoxina e testes quimicos por via himida. O aumento da capacidade laboratorial
daréa, aos comerciantes e as outras partes agricolas interessadas em graos, o

acesso a analises mais baratas e mais rapidas realizadas no pais, reforcando assim a
competitividade da agricultura mocambicana nos mercados regionais e globais, e
reduzindo a exposicao a riscos potencialmente toxicos na cadeia alimentar em
Mocambique.

Informacao pratica

Sitio da Internet: http://www.satradehub.org/

Nao existem neste momento janelas de candidatura abertas, pois o Centro do Comércio
estd a terminar a sua carteira actual de Subvencdes para Parcerias Estratégicas antes
do final do projecto, em Fevereiro de 2016. Verifique se existem novas oportunidades no
programa de SPG em 2016.
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TEMA: INOVAGAO / MULTIPLOS SECTORES

AFRICA ENTERPRISE CHALLENGE FUND (AECF)

Sumario

O AECF concede subvencoes e sub-
vencoes reembolsaveis a empresas
do sector privado, para apoiar ideias
de negbcio inovadoras nas areas da
agricultura, agronegocios, energia
renovavel, adaptacéao as alteracoes
climaticas e acesso a informacao

e aos servicos financeiros. Tem por
finalidade melhorar os rendimentos
dos pequenos agricultores e dos
pobres rurais.

O AECF organiza concursos abertos
apenas para empresas privadas com
fins lucrativos, que estdo a iniciar ou
pretendem iniciar novos empreendi-
mentos em campos especificos. As
empresas sao convidadas a apresen-
tar propostas que descrevem a sua
ideia ou conceito de negbcio, para
financiamento.

O AECF oferece Janelas de Finan-
ciamento destinadas a sectores
econdmicos especificos (incluindo o
agroneg6cio baseado na investiga-
cdo, a energia renovavel e os servicos
financeiros rurais) ou destinadas a
pafses em Africa, incluindo Mocam-
bique.

0 montante maximo concedido
pelo AECF para uma Unica ideia de
negocio é de US $ 1,5 MilhGes e o
minimo é de USD 250.000, embora
este montante possa variar, de-
pendendo da concorréncia. O valor
médio devera ser de cercade US $
750.000. Os candidatos aprovados
devem contribuir com um minimo de
50% dos custos totais do projecto
(em numeréario ou em espécie).

As regras da concorréncia favorecem
ideias que prometem a sustentabili-
dade lucrativa.

Africa Enterprise Challenge Fund (AECF)

Objectivos da parceria

ideias de negdcio inovadoras

CONTACTOS

DFID Mozambique

30 Andar, Prédio JAT
Av. 25 de Setembro 420
Caixa Postal 93
Maputo Mocambique
Email
enquiry@dfid.gov.uk

Tel + 258 21 351400
Fax + 258 21 351450
AECF

tp:/www.aecfafrica.or

h

t

Melhorar os rendimentos dos pequenos agricultores e dos pobres rurais, através de

/

Parceiros do sector
privado elegiveis

» Os candidatos serdo julgados em funcao da viabilidade comercial, inovacao e potencial

e empresas com fins lucrativos
»2 anos de contas auditadas

impacto em termos de desenvolvimento, dos seus projectos.

«Nao importa onde a sua empresa esta sediada ou registada, mas os beneficiarios do
projecto devem ser pessoas que vivem nas zonas rurais em Mocambique.

Sectores

» Agricultura

» Agronegocio
» Energia renovavel

« Adaptacao as alteracoes climaticas

«Acesso a informacao e a servicos financeiros.




Oferta

Especificacdo regional

Termos & condicées

Exemplo

Informacao pratica

O valor solicitado nao pode ser inferior a USD 250.000 (minimo) ou superior a USD 1.500.000
(maximo). Os candidatos aprovados devem contribuir com um minimo de 50% dos custos
totais do projecto. A sua empresa pode contribuir com recursos para o projecto, tanto em
termos de numerario como em termos de outros factores de producao, tais como pessoal

e equipamento etc. A sua parte do financiamento total pode ser apresentada como divi-

da (empréstimo) ou equidade (injeccao de capital), realizada por si proprio ou por outro(s)
parceiro(s).

Veja as condicdes especificas nas janelas de financiamento

O AECF oferece Janelas de Financiamento destinadas a sectores econémicos especificos:

Janela do Agronegécio: A Janela de Africa para o Agronegécio do AECF (AAW) é um fundo
especial do AECF, que esta aberto para ideias de negécio em toda a Africa. A AAW do AECF
apoia ideias de negbcio nas areas do agronegoécio, dos servicos financeiros e das cadeias

de valor que se estendem por toda a Africa e mercados internacionais. As ideias de negocio
que se qualificam para o financiamento devem ter um impacto positivo na populacao rural
pobre: proporcionando um aumento do emprego, reducao de custos e na melhoria da produ-
tividade dos pobres.

Janela REACT: A Janela da Energia Renovéavel e a Adaptacao as Tecnologias Climaticas
(REACT) é um fundo especial do AECF, que esta aberto para ideias de negdcio baseadas
em solucoes de energia limpa de baixo custo, que ajudam os pequenos agricultores a
adaptar-se as alteracoes climaticas.

Janela da Investigacao sobre os Negécios: A Janela da Investigacao sobre os Negécios (RIB)
é uma janela especial do AECF com o objectivo de estimular o sector privado a comercial-
izar produtos existentes de pesquisa e tecnologia agricolas, facilmente disponiveis e quase
completos, para beneficio dos pobres rurais em Africa.

O processo de apresentacao de propostas a candidatura ao AECF é um processo de duas
fases que € comum a todas as janelas de financiamento do AECF.

« A primeira fase é a apresentacado de um formulario de candidatura inicial, onde os can-
didatos descrevem as suas ideias de negocio e a(s) sua(s) empresa(s). As notas sucintas
sao avaliadas e, se for bem sucedido na avaliacao inicial, o requerente é convidado a
apresentar um Plano de Actividades mais abrangente para o projecto, na fase do plano
de actividades.

- Ser seleccionado é a segunda fase do processo de financiamento. Durante esta fase,
o AECF contacta e visita todas as empresas que preparam planos de actividades. Os
planos de actividades finais sao apresentados ao Comité de Investimentos independen-
te para uma decisao sobre as ideias de negbcios que ganham o concurso para o financia-
mento do AECF.

»Uma vez concedido o financiamento, as empresas seleccionadas sao informadas e
convidadas para um Seminario de Iniciacdo, antes da assinatura do contrato. Como
parte do seu mandato, o AECF monitoriza e avalia o projecto durante os 6 anos de vida
do contrato. Os beneficiarios sdo obrigados a apresentar semestralmente um relatério
pessoal.

Janela de Financiamento: Agronegécio
Titulo do Projecto: Introducao de Criacado de Frangos e Expansao das operacdes de
producao de ovos em Nampula, Mocambique
Financiamento Aprovado do AECF: USD 500.000
Parceiro Privado: Centre Fresh Egg Farm, LLP. A empresa produz ovos para o mercado
mocgcambicano. A MFE comecou a comercializar no inicio de 2011 e tem actualmente uma
capacidade de producao de 30.000 ovos por dia.
Durante o periodo do projecto a MFE pretende:

- Estabelecer e gerir um programa de criacao para fornecer localmente os pintos hibridos

que se irao tornar poedeiras.

- Contratar, dar formacao, equipar e apoiar os agricultores rurais para permitir que
cada um deles cuide de 1000 poedeiras. Organizar centros de recolha e procedimentos
para garantir que os ovos sao recebidos, classificados, embalados e enviados para
distribuicao de forma atempada.

« Facilitar a contratacao, a formacao e o fornecimento de insumos para os pequenos
agricultores.

« 0 projecto ira beneficiar directamente 800 familias, com um rendimento anual de US $
547, 0 que ira resultar finalmente num beneficio total de US $ 498.710.

A aprovacao do financiamento para as candidaturas bem sucedidas sera concedida no prazo
maximo de 240 dias a partir da data de expiracdo do prazo de apresentacao das candidaturas.
Consulte as oportunidades de financiamento no ambito das varias janelas de financiamento
na pagina Web: http://www.aecfafrica.org/windows
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PARCERIAS ESTRATEGICAS: MULTIPLOS
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ALIANCAS ESTRATEGICAS, DA ADA

Sumario

Mocambique tem sido um pais prio-
ritario da Cooperacao Austriaca para
o Desenvolvimento, desde 1993.0
programa de Alianca Estratégica da
ADA ajuda as empresas europeias a
investir em parcerias com entidades
estrangeiras e a facilitar parcerias
que resultem no desenvolvimento
sustentavel da capacidade comercial
de Mocambique ao nivel regional.

O programa acolhe candidaturas de
todos os sectores e esta aberto a
empresas de todas as dimensdes,
com a excepcao das Micro - Empre-
sas, devido a necessidade de

ter recursos proprios.

O programa concede financiamento a
subvencoes equivalentes de até USD
570.000 (EUR 500.000), na condicao
de as subvencodes nao excederem
50% do investimento total e de o sal-
do do financiamento provir do inves-
tidor. O volume do projecto deve ser
de, pelo menos, USD 857,000 (EUR
750,000), no decorrer de 3 anos. Para

além do financiamento de subvencao
equivalente, o projecto também

pode conceder até USD 22.000 (EUR
20.000) para os custos do estudo de
viabilidade envolvidos na preparacao
de uma potencial alianca estratégica.

Existe um periodo minimo de vida
do projecto de 1 ano para as sub-
vencoes de parcerias de sucesso,

e todos os requisitos relativos a
apresentacao de relatérios e indi-
cadores serdo associados as metas
comerciais, conforme definido nas
propostas de parceria / planos de
actividades.

Os candidatos devem elaborar docu-
mentos abrangentes da concepcao,
devida diligéncia e planos de acti-
vidades, para serem apresentados
ao programa para consideracao. O
processo de avaliacao e de apro-
vacao pode demorar até 6 meses,
dependendo da qualidade

da apresentacao

Aliancas Estratégicas, da ADA

As aliancas estratégicas tém um
grande impacto no desenvolvimento
e no grau de inovacao, servindo de
modelo de boas préaticas a ser repli-
cado. Tém uma dimensao regional e
sistémica.

CONTACTOS

Agéncia Austriaca para
o Desenvolvimento
Gabinete de Parcerias
de Negbcios
wirtschaft@ada.gv.at
+43(0)1 90 399 — 2577

Gabinete de Coordenacao

da Cooperacao para o Desen-
volvimento da Embaixada

da Austria, Maputo
maputo@ada.gv.at

(+258) 21 31 73 05/06
www.entwicklung.at

Objectivos da parceria Ajudar empresas europeias a investir em parcerias com entidades mogambicanas e faci-
litar parcerias que resultem no desenvolvimento sustentavel da capacidade comercial de

Moc¢ambique a nivel regional.

Parceiros do sector
privado elegiveis

+ As empresas candidatas devem situar-se no Espaco Econémico Europeu (paises da
UE + Islandia, Liechtenstein, Noruega, Suica)

» O programa esta aberto a empresas de todas as dimensdes, com a excepcao das
Micro - Empresas, devido ao rigoroso processo de devida diligéncia

» As empresas mocambicanas ndo podem ser o principal candidato a uma parceria
de negoécios da ADA, mas podem fazer parte de um projecto como parceiro e/ou
beneficiario terceiro.

» As Aliancas Estratégicas sao regionais e incluem pelo menos 2 paises.
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Sectores

Oferta

Especificacdo regional

Termos &condicoes

Exemplo

Informacao pratica

Todos os sectores econémicos

No @mbito de uma parceria de negdcios, a ADA concede uma subvencao a fundo perdido a
sua empresa:

«de um maximo de 50 por cento dos custos directos do projecto até USD 570.000 (EUR
500.000), em numerario e em espécie

«0 projecto tem um volume financeiro de, pelo menos, USD 857.000 (EUR 750 mil), ao
longo de trés anos

«de um maximo de 50% dos custos de, ou de USD 22.000 (EUR 20.000) para, um estudo
de viabilidade.

O prazo de uma Alianca Estratégica é limitado a trés anos.

Mocambique no seu todo

Para ser elegivel para financiamento, o projecto deve preencher as seguintes condicdes:

» 0 seu projecto inclui medidas que contribuem tanto para a melhoria do ambiente social,
ecolégico ou econémico local como para o sucesso da sua empresa.

»dimensao regional, incluindo, pelo menos, dois paises

« Elevado grau de inovacao e, portanto, um exemplo de boas praticas que pode ser
replicado em outros locais

« Medidas que contribuem para as necessidades sistémicas nos paises, tais como normas
e padroes internacionais, “ecossistemas” para as empresas, internacionalizacao da
producao, etc.

Aideia e a iniciativa de uma Alianca Estratégica geralmente provém das préprias empresas.
A melhor maneira de agir é entrar em contacto directamente com o gabinete de parcerias de
negoécios, que irad o orientar e ajudar em todas as fases, desde a elaboracdo do conceito até

a elaboracao do pedido de financiamento e a implementacao do projecto.

Os candidatos devem elaborar documentos abrangentes de concepcéo, devida diligéncia
e planos de actividades para serem apresentados ao programa para apreciacao.

O processo de avaliacao e aprovacao pode demorar até 6 meses a partir da data de
apresentacao.

Nao existe nenhum exemplo de uma alianca estratégica em Mocambique.

Tanzania:

Uma cooperativa de empresas, a International Coffee Partners (GmbH) que trabalha com
ADA, esta envolvida na cadeia de valor do café, desde o cultivo até ao processamento e
adistribuicao e exportacao. A alianca estratégica ira beneficiar mais de 8.000 pequenos
agricultores envolvidos na producao de café de alta qualidade nas regides de Mbeya, Mbozi,
Rungwe e lleje.

Egipto:

No ambito de uma cooperacao entre 4 empresas de energia solar, esta alianca estratégi-
ca tem por objectivo estabelecer um mercado para painéis solares e instalacdes solares
térmicas no Egipto, e integra-los no sector do turismo. Em conjunto com a sociedade civil
e universidades, o programa tem uma abordagem sistémica para a) iniciar a producéao de
painéis no Egipto, b) instalar campos de demonstracéao e c) ter uma certificacdo nacional
para as empresas de reparacao e manutencao. A longo prazo, as condicoes gerais para as
energias renovaveis sao melhoradas através de actividades de intermediacao e da criacao
de uma plataforma solar térmica.

Gabinete de Coordenacao da Cooperacéo para o Desenvolvimento da Embaixada da Austria,
Maputo

maputo@ada.gv.at

(+258) 21 31 73 05/06

Agéncia Austriaca para o Desenvolvimento
Gabinete das Parcerias de Negécios
wirtschaft@ada.gv.at

+43(0)1 90 399 - 2577
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PARCERIAS ESTRATEGICAS, DA ADA

Sumario

O programa de parceria estratégico
da ADA apoia e promove a partici-
pacao dos empresarios do Espaco
Econdémico Europeu com o seu
envolvimento em paises em desen-
volvimento.

Uma parceria estratégica é uma
cooperacao entre a Cooperacao
Austriaca para o Desenvolvimento
e, pelo menos, dois parceiros, para
projectos que sdo implementados
em, pelo menos, dois paises com
elevado valor de desenvolvimento

e uma abordagem inovadora para
investimentos, apoiando os niveis
médio e macro, através de activi-
dades de projecto (a melhoria da
cadeia de valor, da comunidade local,
a formacao profissional técnica, ou
outras necessidades do pais e da
populacéo), acompanhada de medi-

das direccionadas a necessidades
sistémicas.

As parcerias estratégicas abordam
as necessidades sistémicas através
da sua intervencéao e do seu &mbito,
e devem actuar como um modelo de
boas praticas para outras parcerias
semelhantes.

As parcerias estratégicas tém um
grande impacto no desenvolvimen-
to de modo a servirem como boas
praticas num ambiente de multiplos
intervenientes.

Estao incorporadas na estratégia do
pais da Cooperacao Austriaca para o
Desenvolvimento e contribuem para
os objectivos de desenvolvimento da
cooperacao com um pais parceiro.

Parcerias de Negocios Estratégicas, da ADA

Objectivos da parceria

CONTACTOS

Agéncia Austriaca para o
Desenvolvimento
Gabinete de Parcerias de
Negocios
wirtschaft@ada.gv.at
+43(0)1 90 399 — 2577

Gabinete de Coordenacao da
Cooperacao para o Desen-
volvimento, da Embaixada da
Austria, Maputo
maputo@ada.gv.at

(+258) 21 31 73 05/06
www.entwicklung.at

Uma parceria estratégica é uma cooperacao entre a Cooperacao Austriaca para o

Desenvolvimento com, pelo menos, dois parceiros, para projectos implementados em,
pelo menos, dois paises com elevado valor de desenvolvimento e uma abordagem
inovadora para o desenvolvimento sustentavel.

Parceiros do sector
privado elegiveis

» Pelo menos 2 empresas parceiras privadas como candidatos

* As empresas candidatas devem situar-se no Espaco Econémico Europeu ou na Suica.

» 0 programa é aberto a empresas de todas as dimensdes, com os recursos proprios
relevantes e contributos de terceiros de, pelo menos, 50% dos custos totais do projecto,

num minimo de USD 430.000 (EUR 400.000) por ano

« As empresas mocambicanas ndo podem ser o principal candidato de uma parceria
estratégica da ADA, mas podem ser parte de um projecto como um terceiro parceiro
e/ou beneficiario




Sectores

Oferta

Especificacdo regional

Termos & condicées

Exemplo

Informacao pratica

Todos os sectores

Subvencoes equivalentes até USD 570.000 (EUR 500.000) por ano, o contributo do(s)
investidor(es) deve corresponder ao valor do financiamento da subvencgéo e ndo excedera
50% dos custos totais do projecto

Em comparacado com as aliancas estratégicas, as parcerias estratégicas sdo maiores em
termos de dimenséao, envolvem mais empresas e parceiros, e o seu ambito é regional.

Estudos de viabilidade do pré-investimento/fase inicial de um ano, com até USD 34.000
(EUR 30.000), ou 10% dos custos da iniciacao.

Mocambique no seu todo.

Uma parceria estratégica deve ser implementada em, pelo menos, dois paises na regiao.

Para ser elegivel para o financiamento, o projecto deve preencher as seguintes condicoes:
« Fazer investimentos de longo prazo em, ou a importar bens de, Mocambique

* A sua actividade baseia-se num modelo de negécio que estéa previsto gerar um volume
de negocios e lucros em Mocambique.

« O seu projecto inclui medidas que contribuem tanto para a melhoria do ambiente social,
ecolégico ou econdémico local como para o sucesso da sua empresa.

* 0 seu projecto tem um elevado valor de desenvolvimento e uma abordagem inovadora
para investimentos

« 0 seu projecto dirige-se as necessidades sistémicas e deve actuar como um modelo de
boas praticas

» 0 seu projecto esta estrategicamente incorporado na Estratégia do Pais da Agéncia
Austriaca para o Desenvolvimento, para Mocambique e/ou para a regiao

Aideia e a iniciativa para uma parceria estratégica devem provir das préprias empresas.

A melhor maneira é entrar em contacto directamente com o gabinete das parcerias de
negoécios, que o ird orientar e ajudar em todas as fases, desde a preparacao do conceito até
a elaboracao do pedido de financiamento e a implementacao do projecto.

O processo geralmente demora muito tempo, em cooperacao com o gabinete das parcerias
de negocios, desde a concepcao até a execucao. As propostas sao elaboradas em conjunto
com as empresas parceiras e o escritério da ADA. O processo de avaliacao e de aprovacao
pode demorar até 6 meses desde a data do seu inicio.

Nao existe nenhum exemplo de uma parceria estratégica em Mocambique.

Paquistao:

Nesta parceria estratégica com a empresa de petréleo e gas austriaca OMV, o objectivo é
estabelecer as bases para a formacao profissional em estados frageis. Serdo estabelecidos
dois projectos-piloto no Paquistao e no Iémen, incluindo programas escolares para o ensino
primario e escolas secundarias e para apoiar e conceber o desenvolvimento de curriculos,
programas de formacao de professores, e para formacao profissional no sector do petréleo
e gas naregido (entre outros, Iémen). O objectivo global é replicar este modelo noutras
regioes e paises a longo prazo.

Gabinete de Coordenagao da Cooperagao para o Desenvolvimento, da Embaixada da Austria,
Maputo

maputo@ada.gv.at

(+258) 21 31 73 05/06

Agéncia Austriaca para o Desenvolvimento
Gabinete de Parcerias de Negécios
wirtschaft@ada.gv.at

+43(0)1 90 399 — 2577




PARCERIAS ESTRATEGICAS: MULTIPLOS
SECTORES, IMPACTO REGIONAL, GRANDE ESCALA

ALIANCAS ESTRATEGICAS, DA GIZ

Sumario

As Aliancas Estratégicas sao gran-
des projectos de cooperacdo com o
sector privado, implementados pela
GlZ em nome do Ministério Federal
Alemao para a Cooperacao e o De-
senvolvimento Econémico (BMZ).

Estas Parcerias Estratégicas de
Desenvolvimento também combi-
nam interesses empresariais com
objectivos de desenvolvimento nas
areas de:
1. Mercado e gestao da cadeia de
abastecimentos

2. Desenvolvimento de competén-
cias da forca de trabalho local

3.Inovacao e desenvolvimento de
produtos

4. CSR, contelido local e trabalho
comunitario

Em geral sao de &mbito transnacio-
nal, o seu objectivo é relevante para
um sector inteiro e reinem varios
actores globais das areas do co-
mércio e indUstria, governos e ONG,
e outras organizacdes nacionais e
internacionais.

Os parceiros privados sao geral-
mente empresas multinacionais que
operam em varios paises.

As aliancas Estratégicas sao reali-
zadas com uma ou varias empresas
parceiras em um ou varios paises.

O volume total do projecto (GIZ e
contribuicoes privadas) é de, pelo
menos, USD 840.000 (EUR 750.000).
A contribuicao da GlZ, nao deve
ultrapassar os 50%.

CONTACTOS

Deutsche Gesellschaft fiir
Internationale Zusammen-
arbeit (GIZ) GmbH

Tobias Stolz

Director do Programa

ProEcon — Desenvolvimento
Econdémico Sustentavel

Rua Anténio Simbine (antiga-
mente Anténio Bocarro)
n°®211

Sommerschield, Maputo
Mosambik / Mocambique

Tel +258 (0)21493260

E-Mail: pro-econ@giz.de



Aliancas Estratégicas

Objectivos da parceria Uma parceria estratégica é uma cooperacao entre a Cooperacao Austriaca para o
Desenvolvimento com, pelo menos, dois parceiros, para projectos implementados
em, pelo menos, dois paises com elevado valor de desenvolvimento e uma abordagem
inovadora para o desenvolvimento sustentavel.

Parceiros do sector As candidaturas estdo abertas a empresas registadas na UE (ou um pais do Acordo
privado elegiveis Europeu de Comércio Livre EFTA)) e empresas em Mocambique com uma quota minima
de 25% pertencente a empresas registadas na UE.
Qualquer empresa que se candidata deve cumprir os seguintes requisitos minimos:
»Volume de negécios: >USD 1,12 (EUR 1 milh&o) p.a.
« Empregados: - 10

«Um minimo de trés anos de operacdes comerciais

Sectores Todos os sectores econémicos com potencial de emprego

Oferta O volume (GIZ, contribuicdes publicas e privadas) total do projecto é de, pelo menos, USD
840.000 (EUR 750.000), com uma participacao minima de 50% do parceiro privado (em nu-
merario ou em espécie), duracao de até 3 anos.

Especificagcdo regional Todo o Mocambique.

Termos & condigdes As Parcerias de Desenvolvimento Estratégico destinam-se a companhias internacionais
que investem em Mocambique e na regiao e que procuram maneiras de dar forma ao seu
compromisso empresarial a longo prazo. A GIZ disponibiliza apoio para planear, financiar
e implementar o envolvimento aos niveis local e regional. As empresas mocambicanas
podem ser parceiro e/ou beneficiario de um projecto, mas nao o candidato.

Critérios para as candidaturas:
As Parcerias de Desenvolvimento Estratégico devem preencher os seguintes requisitos:

- elevado nivel de inovacéao e reprodutibilidade (p.ex: a introducao de um novo padréo
de qualidade num determinado sector econémico)

«resultados de reforco de estrutura, acima da média (p.ex: apontando a toda uma
cadeia de valor)

- abordagem de maultiplas partes interessadas (p.ex: o desenvolvimento de uma
rede entre a GIZ, o sector privado, agéncias governamentais, ONG, etc.)

- impacto alargado (p.ex: apontando a todos os grupos de partes interessadas ao
longo da cadeia de valor)

Processo de candidatura:

As empresas com uma ideia de parceria interessante devem contactar a GIZ Mocambique,
a fim de debater o conceito e esclarecer os passos seguintes. Os documentos de conceito
do projecto e de candidatura sao, entao, elaborados em conjunto. Devido ao envolvimento
de varios parceiros e a elaboracao de um plano de projecto complexo, o planeamento e a
preparacao de uma alianca estratégica demora normalmente um ano, no minimo.

Exemplo Parceria estratégica de CSR com a Rio Tinto: Mineracao responsavel para um futuro melhor
na Africa Austral
Parceria: Cooperacdo entre a GIZ e a Rio Tinto Iron & Titanium (RTIT), parceiros locais, tais
como centros de formacao profissional
Regido: Mogcambique (provincia de Inhambane), Africa do Sul, Madagascar
Objectivos: A alianca, aumentando o desenvolvimento econdmico local em redor dos locais
de mineracao da Rio Tinto Iron and Titanium (RTIT) e promovendo a mineragao responsavel,
procura apresentar beneficios socioeconémicos para as comunidades locais e para as
regides mineiras na Africa Austral,. A Rio Tinto cumpre as suas obrigagdes de contetido
local.
Resultados:

» Na provincia de Inhambane, o projecto esta a prestar assisténcia técnica para melhorar
as técnicas de producéao agricola. O grupo-alvo desta intervencao inclui 1.500 familias
de agricultores que produzem coco e mandioca na regiao.

« 0 projecto também apoia a formacéao profissional especifica (p.ex: soldadores) e pro-
move a pesquisa, a advocacia e a capacitacao relativamente a mineracao responsavel.

Informagao pratica Se tem uma ideia interessante para uma parceria estratégica de desenvolvimento,
entre em contacto:
Deutsche Gesellschaft fiir Internationale Zusammenarbeit (giz) GmbH

Tobias Stolz, E-Mail: pro-econ@giz.de
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PARCERIAS ESTRATEGICAS: MULTIPLOS
SECTORES, IMPACTO REGIONAL, GRANDE ESCALA

USAID ALIANCAS DE DESENVOLVIMENTO GLOBAL

Sumario

O programa emblematico da USAID
para a cooperacdo com o sector
privado é a Alianca de Desenvolvi-
mento Global (GDA). Trata-se de um
mecanismo que permite as empresas
propor a USAID ideias inovadoras
de parcerias e, se a USAID decidir a
prosseguir a ideia, ambas partes
irdo trabalhar em conjunto para
conceber, financiar e implementar
0 programa.

Os resultados de uma GDA devem
cumprir as metas de desenvolvimento
da USAID, bem como as metas orien-
tadas para o negbcio da empresa.
Isto toca na esséncia do “Fazer bem
fazendo o bem”

As GDA combinam os activos e as
experiéncias do sector privado e de
outros parceiros nao tradicionais

da USAID, tais como corporacdes,
fundacoes, organizacoes nao-gover-
namentais (ONG), universidades, em-
presas locais e grupos da diaspora,
mobilizando o seu capital e investi-
mentos, a criatividade e 0 acesso aos
mercados, para resolver problemas
de desenvolvimento complexos.

As GDA sao co-concebidas, co-fi-
nanciadas e co-geridas por todos

os parceiros envolvidos, de modo
gue os riscos, as responsabilidades
e os beneficios da parceria sejam
partilhados. Devido a intensidade do
trabalho envolvido na sua elabora-
cao e execucao, geralmente nao se
destinam as PME.

CONTACTOS

USAID Mocambique
Complexo JAT, Rua 1231
No. 41 Bairro Central C.
Maputo, Mocambique
Tel +258 21 352 000
Fax +258 21 352 100

Gestor do Programa das GDA,
da USAID:

Amanda Fong

Chefe da Equipa de Politi-
cas e Parcerias, Gabinete de
Agricultura, Meio Ambiente e
Negocios (AEB)
USAID/Mocambique
Escritorio: +(258) 21 35 2054;

afong@usaid.gov



USAID Aliancas de Desenvolvimento Global

Objectivos da parceria

A Alianca de Desenvolvimento Global (GDA) é um modelo inovador de parceria pablico-
privada para melhorar as condicoes sociais e econdmicas dos paises em desenvolvimento.

Parceiros do sector
privado elegiveis

As Aliancas de Desenvolvimento Global devem envolver uma ou mais organizacoes ou
actores do sector privado. Para efeitos do programa GDA, as organizacdes e os actores do
sector privado incluem:

» As empresas privadas, instituicoes financeiras, empresarios, investidores de capital de
risco e investidores;

« Fundacodes e filantropos; e

» Outras entidades ndo-governamentais com e sem fins lucrativos

Sectores

Varios sectores:
» Agricultura

*«Democracia e Governacao

« Crescimento Econémico & Comércio
« Educacao

« Energia

« Saude

» Microfinancas

. Agua

* Desenvolvimento da Forca de Trabalho

Especificacao regional

Nenhuma incidéncia regional especifica em Mocambique. No entanto, o escritério da US-
AID que avalia o conceito da GDA pode ter areas especificas. Por exemplo, as actividades
agricolas da USAID Mocambique concentram-se nas provincias de Nampula, Zambézia,
Manica e Tete

Termos & condicées

Espera-se que os potenciais parceiros da alianca contribuam para as actividades de desen-
volvimento com novos recursos significativos, ideias, tecnologias e/ou parceiros. A parceria
é considerada uma GDA, quando cumpre os seguintes critérios

« Alavancagem de pelo menos 1: 1 (em numerario e em espécie) dos recursos da USAID;
* Objectivos comuns definidos para todos os parceiros;

» Solucao definida em conjunto para um problema de desenvolvimento social ou
econdémico;

« Parceiros de recursos nao tradicionais (empresas, fundacodes, etc.);
* Recursos, riscos e resultados partilhados; e

« Abordagens inovadoras e sustentaveis do desenvolvimento

Exemplo

Alianca de Desenvolvimento Global Integrado do Parque da Gorongosa e da Zona Tampao
Este programa quinquenal de USD 20 milhdes foi desenvolvido numa parceria entre a USAID
Mocambique e o Projecto de Restauracado da Gorongosa, e foi lancado em 2015. Os parceiros
estao a trabalhar em conjunto para garantir a viabilidade e a biodiversidade dos ecossiste-
mas do Parque Nacional da Gorongosa a longo prazo, através do envolvimento das comuni-
dades da zona tampao na administracao do parque, de forma a reduzir as ameacas através
de um pacote de actividades integrado.

Informacao pratica

O processo de candidatura é composto por trés etapas principais:
« Consultar a Missao da USAID ou o Contacto do Gabinete Técnico no que respeita a sua
ideia de alianca, para sondar o interesse em prosseguir com a ideia;

« Apresentar o Documento Conceptual a USAID para analise e aprovacao com uma copia
enviada por e-mail para gda@usaid.gov, (ver as orientacdes para a apresentacéo na
Declaracao de Programa Anual da GDA de 2015); e

« Caso seja solicitado pela Missao da USAID ou pelo Departamento/Gabinete Técnico,
apresentar uma Candidatura Completa

Guias do Sector: https://www.usaid.gov/gda/building-alliances-sector-guide-series
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